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В соответствие с теорией человеческого капитала ожидаемые доходы являются важной детерминантой спроса на высшее образование. Решение об инвестировании в человеческий капитал принимается агентами на основе своих представлений о возможных издержках и выгодах получения образования. До недавнего времени исследователи этой темы основывались в большей степени на предположениях, чем на фактах. В подавляющем большинстве работ неявно предполагалось, что студенты рассчитывают получить такую же отдачу от образования, как и предыдущие выпускники соответствующих специальностей. Однако за последние 20 лет в западной экономической литературе появилось множество эмпирических исследований на данную тему. В целом они подтверждают выводы о том, что представления студентов согласуются с реалиями рынка труда, и агенты принимают решения на основе доступной им информации. 
В России немногочисленные исследования отдачи от образования до сих пор концентрировались на анализе фактических результатов получения высшего образования в той или иной специальности (например, Нестерова, 1999; Денисова, 2005). Данная работа представляет собой оценку ожидаемых доходов абитуриентов после завершения образования. Цель исследования – проанализировать основные факторы, формирующие ожидания выпускников школ и их родителей относительно будущих доходов в зависимости от демографических, социально-экономических и иных переменных. Кроме того, изучалось влияние таких факторов как выбор учебного заведения, стратегия подготовки к поступлению, успеваемость в школе и другие характеристики абитуриентов.
Информационной базой исследования являются данные опроса семей абитуриентов российских вузов, проведенного Лабораторией институционального анализа экономических реформ ГУ-ВШЭ. Опрос проводился весной 2008 в 16 городах России с населением свыше 800 тыс. человек.
Обработка материалов опроса позволяет выделить наиболее значимые факторы формирования ожиданий абитуриентов в отношении будущих доходов. Среди них уровень образования родителей, доходы на одного члена семьи, желаемая специальность, характеристики выбранного вуза и некоторые другие факторы. 
Ожидаемые доходы после вуза оказались отрицательно зависимы от уровня образования в семье.  Родители с более высоким уровнем образования ожидают меньших доходов, чем в семьях, где образование родителей не превышает среднего специального уровня. Возможно, этот результат связан с «эффектом иллюзий» – не получившие высшее образование родители ожидают большего от его приобретения для своих детей. Эта гипотеза проверяется анализом таблиц сопряженности. В семьях с более высоким уровнем образования при подготовке к поступлению дети чаще посещают курсы при выбранном ВУЗе, заметно чаще занимаются с репетитором и лучше осведомлены о вопросах на вступительных экзаменах. Значимое влияние на ожидания доходов оказывает тип общеобразовательного учреждения, в котором учится будущий абитуриент. Учащиеся обычных (негимназических) классов средних школ ожидают относительно больших доходов, чем ученики гимназических классов и специализированных колледжей, которые больше занимаются целенаправленной подготовкой к вузу и считают, что полученных в школе знаний недостаточно для поступления. Участие в школьных и вузовских олимпиадах также может быть свидетельством большей вовлеченности в образовательный процесс и, следовательно, большей информированности. Наиболее активны в этом  учащиеся колледжей, лицеев и гимназических классов. 

Успеваемость в школе отрицательно связана с ожиданиями, что также можно интерпретировать как проявление эффекта иллюзий, поскольку «отличники» и «хорошисты» в большинстве своем уже определились с выбором вуза и специальности, лучше осведомлены об основных экзаменационных вопросах и больше занимаются с репетиторами. Заметно проявляется связь с культурным капиталом – учащиеся колледжей и лицеев со сравнительно меньшими ожиданиями будущих доходов больше читают как художественной, так и специализированной литературы, значительная их доля обучается в музыкальных и художественных школах, посещает различные кружки и спортивные секции.

Выбор специальности также оказывает влияние на ожидаемую отдачу от образования. Желающие получить юридические специальности ожидают по окончании вуза на 20% больше доходов, чем представители иных специальностей. Эта же группа респондентов ожидает и самую значимую отдачу от образования – доходы после окончания вуза на 47% превышают доходы после школы. Стоимость обучения оказалась незначимой в отличие от возможности получить высокооплачиваемую работу по окончании обучения. Для юриспруденции и экономики (специальностей с наивысшей ожидаемой отдачей) предпочтение высокооплачиваемой работы практически не отличается от других специальностей. По всей видимости сказывается эффект предпочитаемой специальности – выбор экономики и юриспруденции рассматривается как достаточное условие получения высокооплачиваемой работы. 

PAGE  
1

