
Нужность и эффективность мер 

поддержки: взгляд бизнеса

Исполнительный вице-президент Российского 
союза промышленников и предпринимателей 

Мария Глухова
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Какие задачи решает 

бизнес
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37%

25%

23%

22%

22%

22%

21%

18%

16%

22%

25%

18%

29%

28%

13%

28%

13%

21%

Неплатежи со стороны контрагентов

Ухудшение условий поставки сырья и 
комплектующих

Проблемы с логистикой

Невозможность оснастить организацию 
новым оборудованием, технологиями

Недостаток оборотных средств

Валютная нестабильность

Невозможность провести платежи с 
иностранными контрагентами

Резкий рост цен на отечественную 
продукцию

Влияние санкций 

Главные ограничения деятельности компаний: 
сравнение данных за II квартал и за III квартал 2024 года

III квартал 2024 II квартал 2024



78

60

51

50

50

49

33

28

21

66

45

51

46

36

33

15

14

58,2

70,2

38,4

39,9

46

23

14

70,3

68,3

50,3

59,5

41

22

22

Нехватка профессиональных кадров

Усиление конкуренции

Барьеры при осуществлении ВЭД

Доступ к современным технологиям

Низкий спрос

Доступ к финансовым ресурсам

Ужесточение экологического 
законодательства

Нехватка объектов инфраструктуры

Доступ к энергетическим ресурсам

2023 2022 2017 2014

Доля компаний, ожидающих проблем в перспективе 2-3 лет по направлениям,%



35,8 21,6 42,6
Данные по всем 

компаниям

% оборудования, выпущенного в XX веке

% оборудования, выпущенного с 2000-2010 гг.

% оборудования, выпущенного с 2011-2024 гг.

5

27,6
23,1 23,9

18,9

6,5

до 30% от 30 до 50% от 50 до 70% более 70% не применимо

Оборудование и технологические комплексы компаний по дате выпуска

Уровень автоматизации оборудования и технологических комплексов компаний (%)



Направления инвестиций в краткосрочной перспективе (от года до трёх лет), %

54

45

35

35

27

21

19

66

39

29

26

19

15

Модернизация существующего оборудования

Переоборудование производства

Капитальный ремонт зданий и сооружений

Строительство новых зданий и сооружений

Обучение сотрудников

Инвестиции в инновационные проекты, в 
НИОКР

Цифровизация

2023 2022
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Да, планирует в 
ближайший год; 

30,8%

Да, планирует в 
ближайшие 2-3 

года; 23,1%Да, но не ранее, 
чем через 5 лет; 

5,5%

Нет; 27,5%

Нет ответа; 
13,2%

Планы компаний реализовать инвестпроекты в области техсуверенитета

и/или направленные на создание инновационной продукции, %
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73,0%

33,7%

11,2%

3,4%

Собственные средства

Кредиты банков

Государственные субсидии, гранты

Финансовые инструменты (акции, 
облигации)

Основной источник финансирования инвестпроектов 
компаний, %
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Да; 64,4%

Нет; 24,4%

Затрудняюс
ь ответить; 

11,1%

Заинтересованность компаний в 
привлечении инвестиций, %

Да; 21,1%

Нет; 62,2%

Затрудняюс
ь ответить; 

16,7%

Заинтересованность инвестировать в 
проекты других компаний, %
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Какими мерами 

поддержки пользуется 

бизнес
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666050515346

354050494754

202320222021202020192018

Получали поддержку Не получали

Соотношение компаний по критерию получения государственной поддержки, 

%
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72

49 47 52

19

74
67

51
56

26

76

64

52 52

30

78

64
60

33

23

82
77

58

41

13

69

60
53

38

19

Субсидии Пониженные 
налоговые ставки

Льготные займы Нефинансовая 
поддержка

Государственные 
гарантии

2018 2019 2020

2021 2022 2023

Виды государственной поддержки, за которыми обращались компании, %



Приоритеты в фискальной сфере, % 

71,2

32

16,4

0 10 20 30 40 50 60 70 80

Стабильность и предсказуемость фискальной 
системы

Новые фискальные стимулы для 
инвестиционно активных компаний

Продление срока действия стимулирующих 
режимов РИП, ИНВ, расширение положений 

о фискальной стабильности для режимов 
СПИК, СПВ, ТОР
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57,0%

44,4%

35,2%

30,3%

28,9%

Предоставление льготных кредитов и займов

Снижение фискальной нагрузки в части налога на 
прибыль

Развитие цифровых платформ для поиска 
импортозамещающей продукции 

Снижение административной нагрузки, включая 
сокращение/отмену проверок

Предоставление грантовой поддержки

Меры поддержки: топ-5
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23,9%

23,2%

20,4%

20,4%

18,3%

12,7%

9,2%

3,5%

Снижение ставки страховых взносов

Поддержка промышленной кооперации 
(кластерная инвестиционная платформа)

Снятие административных барьеров (включая 
установление особых правовых режимов)

Заключение специальных инвестиционных 
контрактов

Предоставление статуса единственного 
поставщика на госзакупках

Снижение коэффициентов риска и ставок 
обязательного резервирования для банков 

Программы промышленной ипотеки

Заключение контрактов со встречными инвест 
обязательствами при осуществлении госзакупок

Меры поддержки: остальное
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Институты развития, к которым обращались компании за поддержкой, %

38

25

20

15

14

11

11

10

9

9

38

24

22

13

13

7

11

9

6

6

44,0

22,0

30,0

15,0

13,0

9,0

11,0

13,0

43,0

15,0

19,0

26,0

10,0

14,0

9,0

6,0

Фонд развития промышленности 

Российский экспортный центр

Региональный ФРП

Фонд поддержки (развития) МСП региона

Корпорация МСП

ВЭБ.РФ

Агентство развития региона

Особые экономические зоны

Региональные гарантийные организации

Индустриальные парки, технопарки

2023 2022 2021 2018
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21

8

4

3

2

2

2

Займы институтов развития (ВЭБ.РФ, ФРП, других)

Льготное банковское кредитование проектов по 
производству приоритетной продукции ( ПП 259)

Государственные гарантии

Льготные программы лизинга

Льготные кредиты на приобретение приоритетной 
для импорта продукции

Фабрика проектного финансирования

Промышленная ипотека

Получение льготного финансирования, %
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16

15

15

8

5

4

3

Региональные льготы по налогу на имущество

Налоговые льготы по налогу на прибыль, 
устанавливаемые на уровне субъекта РФ

Пониженные ставки страховых взносов

Инвестиционный налоговый вычет

Специальный инвестиционный контракт (СПИК)

Налоговые льготы по косвенным налогам 
(снижение ставки НДС по оборудованию и т.д.)

Региональный инвестиционный проект (РИП)

Получение налоговых льгот, %



19

23

21

20

14

10

7

5

3

3

Субсидии на инвестпроекты

Субсидии организациям отдельных отраслей, 
секторов

Субсидии на НИОКР

Региональные субсидии на модернизацию и 
развитие промпредприятий

Субсидии на создание/реконструкцию  
инфраструктуры

Гранты на разработку отечественных ИТ-решений 
(ПП 550)

Субсидии на разработку цифровых платформ (ПП 
529)

Грантовая программа "доращивания" 
технологических компаний

Субсидии на производство и реализацию пилотных 
партий (ПП 634)

Получение субсидий, грантов, %
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73,5%

38,8%

28,6%

22,4%

10,2%

Субсидирование отдельных расходов 
производителям приоритетной продукции

Гранты на разработку или создание / 
расширение производства новой 

продукции

Возмещение части стоимости покупателям 
первых партий продукции

Гранты на проведение обратного 
инжиниринга (реверс-инжиниринга)

Льготное страхование технологических 
рисков производителей при продаже 

стартовых партий

Наиболее эффективные инструменты поддержки производства новой продукции в 

рамках импортозамещающих проектов



21

31

10

7

7

Банковское кредитование по льготной 
ставке для субъектов МСП

Субсидии субъектам МСП, а также на 
поддержку молодежного 

предпринимательства

Гарантийная поддержка субъектов малого и 
среднего бизнеса

Гранты (на поддержку инновационных 
проектов, социальных или начинающих 

предпринимателей)

Получение поддержки субъектами МСП, %



22

20

9

5

4

Нефинансовая поддержка 
(консультационная, организационная)

Государственные электронные системы, 
платформы, БД для поиска продукции, 

поставщиков

Обеспечение доступа к инфраструктуре, 
предоставление недвижимого имущества 

(аренда) на льготных условиях

Соглашение о защите и поощрении 
капиталовложений (СЗПК)

Получение иных видов поддержки, %
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Кейс: а если это 

экспорт?
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56 53

32
23

13
24

2022 2023

Сократился Не изменился Увеличился/расширился

Динамика объёма поставок в 2022–2023 годах, %

51 54
39 36

10 10

2022 2023

Сократилась Не изменилась Расширилась

Изменение географии поставок в 2022–2023 годах, %



25

13

9

9

5

3

3

2

1

Субсидии на компенсацию части затрат на 
транспортировку продукции

Поддержка участия в международных выставках, 
ярмарках

Субсидии на компенсацию части затрат, связанных 
с сертификацией продукции 

КППК

Страховая поддержка экспорта (ЭКСАР)

Субсидии на компенсацию части затрат на 
НИОКР и омологацию продукции 

Льготное кредитование покупателей 
высокотехнологичной продукции (ВЭБ, РЭБ)

Страхование импортных кредитов от 
предпринимательских рисков (ЭКСАР)

Получение поддержки, направленной на развитие экспорта, %
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54,9%

53,8%

45,1%

40,7%

39,6%

33,0%

28,6%

24,2%

20,9%

20,9%

частичная компенсация расходов компании

специальные программы по поддержке выхода на 

новые географические рынки

налоговые льготы

льготный кредит

субсидии на сертификацию и омологацию продукции

поддержка участия в выставочно-ярмарочных 

мероприятиях

страхование экспорта

структурное и проектное финансирование

услуги международного факторинга

софинансирование строительства транспортно-

логистической инфраструктуры в других странах

Меры государственной поддержки, которые необходимы компаниям для вывода 

продукции на внешние рынки и для развития существующего экспорта компании
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Кейс: а если это 

НИОКР?
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Проводила ли Ваша компания 

научно-исследовательские и опытно-

конструкторские работы (НИОКР) в 

2022 – 2024 гг.?

86,4

13,6

Да

Нет

Пользовалась ли Ваша компания 

государственной поддержкой 

НИОКР в 2022-2024гг.?

54,429,8

15,8
Да

Нет, но 
планируем

Нет, и не 
планируем
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Кто выполняет НИОКР для компании

0 10 20 30 40 50 60 70 80 90 100

Своими силами

Государственные вузы, НИИ

Негосударственные научные организации, 
исследовательские институты, центры

Базовые кафедры, лаборатории, созданные 
совместно с вузами, НИИ

Зарубежные исследовательские организации, 
центры, конструкторские бюро
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0 5 10 15 20 25 30 35 40 45

Субсидии на обеспечение затрат/части затрат на 
НИОКР

Поддержка программ интеграции науки и бизнеса

Льготы по НДС/освобождение от НДС

Льготы по налогу на прибыль: налоговый вычет 
расходов на ниокр с повышающим коэффициентом

Гранты фондов развития

Госзакупки НИОКР

Региональные меры, в т.ч. налоговые льготы, льготные 
займы, субсидии

Льготные займы на опытно-конструкторские работы 
(ФРП)

Какими льготами на НИОКР пользовались компании
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Причины для сдерживания роста расходов на НИОКР

• Сложные процедуры 

получения поддержки

• Сложное 

администрирование и 

отчетность

• Высокие риски 

недостижения целевых 

показателей поддержки 

• Высокие требования к 

софинансированию за счет 

собственных средств

• Разрозненность системы 

мер поддержки НИОКР, 

отсутствие «одного окна»

Дефицит собственных 

средств

Неопределенность 

экономической ситуации

Проблемы с господдержкой 

• Противоречивость 

стратегических документов

• Непрозрачность 

формирования 

стратегических документов

• Рост фискальной нагрузки 

на бизнес

• Высокая стоимость 

заемного финансирования
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40,3

35,2

19,8

15,1

11,6

9,7

9,1

20,8

участие в государственных программах и проектах

увеличение объёмов и направлений сотрудничества 
на постоянной основе с профильными компаниями

увеличение числа разовых размещаемых заказов на 
исследования и разработки

создание собственной технологической компании, 
инжиниринговых центров

создание совместно с университетом и/ или НИИ 
инжиниринговых центров

создание совместных центров исследований и 
разработок с частными компаниями и организациями

создание совместных центров исследований и 
разработок с государственными университетами

планов нет

Планы компаний в области исследований и разработок на ближайшую 

перспективу (%)
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71,6

40,7

32,1

32,1

26,9

20,4

18,2

5,6

государству следует повысить качество подготовки 
инженерных кадров

государство должно обеспечить конкурентный уровень 
прикладных исследований в государственных НИИ

бизнес должен создавать и развивать корпоративные 
НИИ,  расширяя тематики и форматы исследований

бизнес при поддержке государства должен создавать 
совместные отраслевые исследовательские центры

государство должно разработать и внедрить механизмы 
ГЧП в данной сфере

государство должно задать чёткие ориентиры развития, 
формировать будущий спрос

государство должно сформировать совместно с 
бизнесом новый сектор исследований и разработок

никакие дополнительные шаги не требуются, нужна 
последовательная реализация уже принятых решений

Наиболее приоритетные, с точки зрения компаний, направления государственной 

политики для формирования технологического суверенитета в стране (%)
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Помогают ли меры 

поддержки и институты 

развития бизнесу
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52

31

31

27

19

17

13

4

Сложные процедуры получения и отчетности

Неадекватные требования и критерии 
предоставления поддержки

Отсутствие релевантной информации о работе 
институтов развития

Неясность правил получения поддержки и/или 
частая смена

У компании нет необходимости в получении 
господдержки

Человеческий фактор

Недостаточность поддержки, нехватка 
необходимых средств у институтов развития

Отсутствие доверия к господдержке в любой 
форме

Причины, по которым компании не пользовались государственной поддержкой, %
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86,8%

62,6%

44,0%

40,7%

11,0%

8,8%

Повышение доступности финансирования

Реализация проектов, имеющих 
стратегическое значение для государства

Обеспечение доступного рынка сбыта

Повышение доступности инфраструктуры

Поддержка компаний, выходящих на 
рынок капитала

Информационно-аналитическая 
поддержка инвесторов

Задачи, которые должны решать инструменты стимулирования 
инвестиционной активности, %
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51,6%

49,2%

48,4%

42,7%

37,9%

Модернизации 

производства

Рост выпуска продукции

Создание новых рабочих 

мест

Расширение 

производственных 

мощностей

Рост 

производительности

Изменения, которые произошли 

благодаря использованию инструментов 

поддержки

57,6%

49,2%

41,7%

39,4%

37,9%

Стабильное льготное 

финансирование

Прозрачность и простота  

отчётности 

Минимизация возможных 

рисков при применении 

меры

Высокомаржинальность 

для предприятия

Простота оформления 

документов

По мнению компаний, эффективность 

применения  инструментов для бизнеса 

обеспечивает...



23%

37%

13%

35%

77%

63%

87%

65%

ФРП

ОЭЗ / ТОСЭР

Инвестиционный налоговый вычет

КППК

Оценка влияния инструментов поддержки на инвестиционный проект 

компаний

Без использования меры проект бы не состоялся

Инструмент / мера помогли повысить рентабельность, ускорить окупаемость

38



39

Институты развития: что 

за горизонтом



40

64

50

45

26

22

17

Налоговые льготы

Льготные займы

Субсидии

Госзакупки

Государственно-частное 
партнёрство

Нефинансовая поддержка

Меры государственной поддержки, необходимые для ускорения 

экономического роста, %



41

70,7%

39,1%

39,1%

30,8%

30,8%

28,6%

24,8%

22,6%

21,8%

18,0%

16,5%

14,3%

ФРП

ИНВ

Промышленная ипотека

КИП

Статус резидента ОЭЗ или ТОСЭР

КППК

Инвестиционная тарифная льгота

СЗПК

Фабрика проектного финансирования

СПИК 2.0 

СПИК 1.0

Офсетный контракт

Инструменты стимулирования инвестиционной активности, которые 

компании планируют использовать


